HANDELS-TRENDS

HSI Schwerter/Dolittle

Retail-Zwerg:

Labor und mehr...

Mit einer durchschnittlichen 15.000er OBI-BigBox ist diese Neuerscheinung auf dem DIY-Han-
delsmarkt wohl nicht zu vergleichen. Der nur 110 m? groBe erste »Dolittle«-Markt im west-
falischen Hemer wiirde dort mit seiner VK-Flache wohl kaum die Sozialraume fillen. Doch da-
rauf kommt's nicht an — DoLittle-Griinder Jirgen Schwerter setzt auf echte Nahversorger-Qua-
litaten. Und der Inhaber des Iserlohner Eisenwarenbetriebes Hermann Schwerter (HSI) will ei-
gentlich gar kein Einzelhandler werden — Dolittle ist eigentlich nichts anderes als ein Versuchs-
labor fiir komprimierte Sortimentsprasentation, auf die sich Schwerter spezialisiert hat. Aller-
dings in »Echtzeit«, wiirde man in der Computersprache sagen.

ntstanden ist das Mini-
EKonzept quasi im

Schwerter-Labor. Denn
der Hersteller von Befesti-
gungstechnik, Dekorations-
teilen, Technischen Beschla-
gen, Kleineisen-Hausbedarf,
Mobel-, Tar- und Gardero-
benbeschlagen sowie deren
Erweiterungssortimenten
setzt auf Lieferantenkonzent-
ration. Zu den Kunden des
nach wie vor eigenstandigen
Betriebes gehdren neben
dem Fachhandel die Verbin-
de wie EK GroBeinkauf, NBB,
EDE/ Zeus und Nordwest , die
besonders Kleinflachenmark-
te bestlcken miussen.

Der Zentimeter zdhlt

Und da kommt es im Sinne
eines optimalen Rohertrages
quasi auf den Zentimeter an.
»Viele Hersteller, aber auch
viele Handelsunternehmen
denken zu sehr in den alten
Rastern«, verdeutlicht Jirgen
Schwerter. Durchaus wortlich
zu nehmen: Das Lochwand-
Segment als MaB aller Dinge
wurde erstmals im OBI-Fix
schon einmal halbiert prasen-
tiet — Schwerter hingegen

36 b+h markt 302

operiert mit noch kleineren
Flachen pro Artikelgruppe.
Da werden schon einmal 30
Zentimeter - eine Viertel Ras-
terplatte durch Umbauten
oder geanderte Warenanord-
nung rausgeschlagen. Wenig
Wareneinsatz, stark verdich-
tete Prdsentation und redu-
zierte Verpackungseinheiten
bei individueller Belieferung -
das sind die Ziele, ber denen
die Tuftler um Jirgen
Schwerter briten. Denn der
Handel der Zukunft brauche

Eigentlich ein Labor:
Jurgen Schwerter, Inha- &4
ber von HSI, vor der Mi-
ni-Fassade von Dolittle.
In Kdrze soll der zweite

Laden in Iserlohn ent-
stehen.

denkende Hersteller
mit fertigen Konzep-
ten und funktionie-
renden  Systemen,
weil der Iserlohner Unter-
nehmer. Und da zeigt man
Kompetenz - denn an der
Preisschraube will und kann

Sieht tief aus, hat
aber nur 110 m?,
der erste Dolittle
in Hemer. Hohe
Verdichtung in

" der Prasentation,
ohne auf wesent-
liche Bestandtei-
le in den Sorti-
menten zu ver-
zichten.

der Mittelstandler nicht mit-
drehen. Echte Partnerschaft
sehe anders aus.

Er findet es auch bedenk-






